PRAKTISKT EXEMPEL: Féretagare inom konsthantverkForetagets bakgrund
Intervju med Mike Agren

Silversmed och smaforetagare for foretaget Murky

Mike Arsjo ar silversmed och smyckesdesigner. Tillsammans med guldsmeden Emelika Lidman
grundade han Murky, ett mikroforetag som fokuserar pa att anvanda gamla silvermetaller for att gora
om smycken med ett hallbart tillvidgagangssatt. De startade sin butik i en gammal mjolkaffar fran
1930-talet.

Erfarenhet

Mike och Emilie har bdda examensbevis fran University of Arts, Crafts and Design och har en lang
erfarenhet som professionella hantverkare. De har haft manga utstallningar bade nationellt och
internationellt. Mike Arsjo ar ocksa ordférande i kooperativet Konsthantverkarna som representerar
och marknadsfor ett 80-tal hantverkare och hantverkare.

Mike och hans affarspartner Emelica delar samma syn pa smycken, design och de var redo att géra
nagot tillsammans och forfina sitt intresse for silver och guld.

De valde namnet Murky for sitt foretag. Murky ar ett urgammalt nordiskt ord som senare blev
engelska, och betyder morker, inte ett rikt morker utan ytan av ett moérkt, dimmigt. Den beskriver
deras arbete . De fann att det fanns en tom position pa marknaden fér maskulina smycken for man
och Mike boérjade skapa smycken for denna nisch. Det finns en tydlig barriar mellan manliga och
kvinnliga smycken.

Mike har ocksa fatt lite affarsutbildning och hans rad ar: Hitta marknaden som gillar det du gor sa
hittar de dig! Det kan vara ovantat eller till och med pa ovanliga “underground” marknader.

Foretagsform.

Mike och hans partner har bada enskilda foretag eftersom de ocksa arbetar separat. De planerar att
starta ett gemensamt aktiebolag relativt snart. Det ar valdigt sallan man jobbar som duo. Mike och hans
partner har skrivit kontrakt mellan varandra om att om nagot skulle hdnda ar affarer affarer oavsett hur
mycket man tycker om varandra.



Att undersdoka marknaden.

Gjorde research, kollade marknadsundersdkningen for berlin, London, kollade med stylister hur
folk ser pa smycken, utifran detta stod det klart att det fanns ett behov av smycken som inte var
de klassiska. Mike och hans partner startade processen tillsammans, genom att rita skisser och
fora in musik, konst, fotografi i skapandet.

Murky hamtar sin kreativitet fran texter och musik, och utifran tolkningen gor de en
smyckedesign av det.

Hitta kunder

Mike dkte till London for att besoka butiker och pitchade sina smycken. En hogklassig modebutik var
overlycklig och kopte halva hans samling. Detta gav ringar pa vattnet. De var inbjudna att stélla ut
sina smycken pa modeveckan i Paris. Kopare kdpte darifran. Sedan borjade bestallningarna rulla in,
baserat pa att de fick kapital, och darifran kunde jobba med en byr3,

Deras strategi var att sdlja via modebutiker, modedesigners och modetidningar. Nar en ar ny behéver
du i princip utbilda publiken om vad de képer. Silver sjunker inte i varde. Du bor aldrig sélja ut silver
till ett rabatterat pris.

Att sdlja Online

Murky boérjade sélja online tidigt. Men de tycker fortfarande att det &r bast att bara posta pa
Instagram eller Shopify. Idag finns det flera fardiga mallar. Smycken kan géra manniskor nervosa
nar du koper online, sa det finns komplikationer som kan uppsta med onlineférsaljning.
Instagram: Mark tar bilder, nar kunder nar dem finns det battre produktbilder, pa Instagram
haller de det svalt, rent, olika sidor.

De ar villiga att lagga kraft pa att ha goda kundkontakter. Be om feedback fran kunder, fraga tva
ganger och svara noga pa feedback for att se till att kunderna kadnner sig néjda.

Finansiering

Bidrag har hjélpt dem. De har bara sokt bidrag till konstnarer, och dessa har hjalpt en del.
Att ga fran konstnar till affarsman

| Arts and Crafts finns hierarkier om vad som ar fint och inte. Inom Arts and Crafts anses mode
vara mindre vardefullt.

Konsthantverk ar vardefullt, mode detsamma och du kan arbeta inom alla omraden. Det finns flera satt
att gora det pa, men det ar viktigt att inte tappa bort sig sjalv.

Om du lagger ut pa entreprenad, hitta andra stallen att tillverka delar, till exempel i Bangladesh eller
Portugal. A. Det ar inte etiskt, B. du kan forlora kvalitet, De har inte samma silverinnehall. Du maste vara
forsiktig och darfor kontrollera att det inte gar for fort.

En modetrend kan skapa en extrem efterfragan pa en viss vara 6ver en natt och du far en order pa att
producera 500 artiklar. Det blir inte bra kvalitet i arbetet.



Uppgradering

An s& lange tar parterna pa Murky hand om allt i sin verksamhet. | &r kommer de att ta in en person som
hjalper till med bokféringen. Idag kan Mike tillbringa 3,5 dagar i studion och dven undervisa som
smyckesldrare. Men han kdnner ett behov av att prioritera.

Som egen foretagare arbetar du hela tiden. Man maste lara sig att planera arbetet och skota det som ett
vanligt jobb.

Nagra rad till ndgon om affarer: Lita pa din egen magkansla, folj din magkansla och ge dig sjalv en extra
timme har och dar for att panorera ditt foretag. Schemaladgg en halv l16rdag, ge det den tiden, det I6nar
sig mycket mer i langden senare.

Affarsforhandlingar

Krav alltid forskottsbetalning, da du behover betala for ditt material, till exempel silver vi koper. Se till att
du har allt du kommer 6verens om skriftligt. Aldrig bara muntliga 6verenskommelser. Var tydlig med
detaljerna och skicka ett mejl for fortydligande.

Copyright

Mike har svart att veta hur man skaffar upphovsratt for sina skapelser. Det kostar 350000 sek att fa
patent, Gvervakning ar svart och dven att fa det att ga igenom till 100% via konstavdelningen.

Ibland kan Mike se att HM-fotografer gick och fotade hans smycken backstage. Nar du ser nagra kopior
som liknar din produkt sa kan du kontakta dem och ladta dem veta att du har sett den och tror att det &r
en kopia. Ofta ricker det for att de ska ta bort det. Aven Murkys kunder har slagit larm och meddelat
dem nar de ser kopior.

Hallbarhet

Murky képer bara silver fran ett foretag som heter norskt svenskt silverguld, allt de far in atervinns, till
exempel dldre bestick, allt de far in tva ganger om aret som de skickar in och sedan gors en
foradlingsprocess for att fa ut silvret. Fa gor detta,Fordelarna ar: 1 desto mer raffinerat silvret, de daliga
dmnena tas bort och 2. Det ar viktigt att foremalen inte tillverkas i andra lander. De vet att de har
battre silver och kunderna far inga utslag och vet var materialen kommer ifran.

For att vara ett hallbart foretag behdver du ha den nédvéandiga kunskapen.Du maste kdnna till de
material du anvander, silverprocessen, hur den rengors etc. Fordelen ar att du vet att du kan
kontrollera hela kedjan, du vet var den produceras, ingen tredje part.

Du maste balansera de ekonomiska aspekterna kontra hallbarhet.



